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PRUVODCE DISTRIBUTORA OKG je nedilnou soucdsti DISTRIBUTORSKE SMLOUVY OKG.

PRUVODCE DISTRIBUTORA OKG byl vypracovan za (idelem stanoveni zdvaznych prév a povinnosti viech distributort spolecnosti 0.K.G., s.r.0.
(ddle v textu uvedena jako OKG). Upravuje podminky pro praci distributor(l (prodej vyrobkil, rozsifovani distributorské sité), stanovuje pravidla pro
reklamni Ginnost, etické normy pro praci distributor{i, upravuje vzdjemné vztahy mezi distributory.

Pravidla stanovena PRUVODCEM DISTRIBUTORA OKG jsou povinnd pro vSechny distributory OKG.

OKG si vyhrazuje prévo zménit PRUVODCE DISTRIBUTORA OKG za predpokladu, Ze o tom bude véas informovat distributory.

OKG ve smyslu § 11 odst. 1 zakona ¢. 101/2000 Sb., 0 ochrané osobnich (daj, upozorfiuje distributora, Ze jeho osoba bude dle identifikacnich
(idajdl vyplyvajicich z textu DISTRIBUTORSKE SMLOUVY OKG zarazena pro Géely pInéni této smlouvy do databéze distributor(i OKG. Distributor
ma pravo piistupu ke svym osobnim tidajdim a na jejich opravu. OKG timto vyslovng upozorfiuje distributora na jeho prava stanovena

v § 21 zékona ¢. 101/2000 Sb., o ochrang osobnich ddajti. Svoji registraci (= podpisem distributorské smlouvy OKG) davd distributor souhlas

k zasildni informacf formou e-mailu, SMS apod.
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GRATULUJEME!

Vitejte do naSi stale rostouci organizace OKG. Jsme radi, Ze jste se rozhodli pfipojit se do nasi pratelské rodiny OKG. Jsme si jisti, Ze nikdy nebudete
litovat této volby. Tak, jak naSi partnefi fikaji, OKG neni jenom ekonomicky model, je to Zivotni styl. Pozndte to velmi brzy. Poznate zde fadu novych
pratel. V&S Zivot se stane UpIngjSim a zajimavéjsim.

V OKG jsou lidé hrdi na svou préci. PouZivaji vyrobky, distribuuji je, a tim pfindSeji zdravi a krasu lidem nebo jim usnadriuji Zivot.
V naSi spolecnosti jste vitdni bez ohledu na vék, pohlavi, ndrodnost, politické &i ndboZenské presvédceni. Miizete pracovat doma nebo na cestach.
MiiZete si vybrat, s kym chcete pracovat. Vy sami se rozhodnete, kolik Gasu budete vénovat préci. Jinymi slovy: Budste se t&Sit nezdvislosti — a to

financni, osobni i duSevni.

Zveme Vs na cestu vedouci k ispéchu. Neslibujeme, Ze cesta k nému bude vZdy jednoducha. Ale miZete si byt jisti, Ze V4§ sponzor a my Vam
budeme vZdy nablizku.

Mnoho ispéchii!
0KG
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NASE POSLANI A VIZE

... utvarime Zivot!
m LIDSKE ZDRAVI
Utvafime Zivot tim, Ze poskytujeme lidem vyrobky, které maji pozitivnf dopad na jejich zdravi a pomdhaji jim Zit pInohodnotny Zivot!

m PRILEZITOST
Utvdrime Zivot tim, Ze umoZiiujeme a pomahdme lidem vybudovat generaCni podnikani spolu s finanéni nezavislosti pro kazdého bez ohledu na vek,
pohlavi a zdravotni stav, bez ohledu na narodnostni, naboZenskou a politickou pfisluSnost, bez ohledu na rasu, socialni postaveni a minulost!

m 0SOBNOST
Utvdrime Zivot tim, Ze vracime lidem diistojnost, sebeuvédoméni, identitu, sebevédomi a osobni svobodu!

PRINCIPY (HODNOTY) OKG

Spoleénost OKG napliiuje své poslani prostrednictvim téchto princip(:

INTEGRITA — princip osobniho pfikladu zaloZeného na souladu mezi mySlenkami, slovy a skutky.

LOAJALITA — princip osobni soundlezitosti s vyrobky, sponzory, svou organizaci a OKG.

0SOBNI ROZVOJ — princip neustélého zhodnocovani Zivota jednotlivee, zvySovani a dosahovani osobniho potencidlu.
UZNANI — princip prokazovani ticty a osobni hodnoty jinému ¢loviku.

CESTNOST — princip pInén slibd a zavazk(i viici lidem ve své organizaci a hlavng sobé.

DUVERA — princip projevu osobni dévéry v sebe a ostatni lidi.

PRATELSTVI — princip vytvareni a udrZovani pratelskych vztah(i mezi lidmi.

LASKA — princip nepodmingného, kladného a laskypiného vztahu k sobé i lidem kolem sebe.
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CILE OKG

PrinaSet na trh vyrobky nejvySsi kvality za rozumnou cenu.

PYinést vyrobky OKG do v3ech domacnosti Ceské republiky, Evropy i celého svéta.
Pripojit do systému jeden milion aktivnich partnerd.

Stat se evropskym a svétovym lidrem v oblasti pozitivni vychovy lidi.

OKG se zavazuje podporovat distributory
v jejich podnikatelském usili témito kroky:

. produkce Spickovych vyrobk(

dodrZovani zakladnich pravidel sitového marketingu

zajisti, aby distributori méli moZnost nakoupit takové mnoZzstvi vyrobka, které potiebujf

vyplati v kazdém kalendainim mésici provize distributortim, kterym na tyto vznikl nérok, a to vzdy po mésicni uzévérce daného mésice
zajisti pribéZné informovdni distributor(i 0 novinkdch a pfipadnych zménach formou seminar(, propagacnich materialdl, zprav SMS,
postou, elektronickou poStou (e-mail) apod.

neprevede Clenstvi distributora od jednoho sponzora na jiného, pokud tak nebude uginéno na zakladé pisemného svoleni tohoto
distributora a pisemného souhlasu jeho sponzora a dalSich dvou sponzor(l v fadé nad nim

zajisti dohled nad dodrZovanim pravidel chovani distributori OKG

bude podporovat principy volného podnikdni distributor(i a ochranu jgjich zajma

poskytne stejné Sance kaZzdému distributorovi a vytvori ty nejlepsi podminky pro distribuci produkt(i a sponzorovani novych distributor(
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ZAKLADNI POJMY

Zakaznik — 0s0ba, kterd kupuje vyrobky OKG za maloobchodni cenu pro viastni potfebu a neni distributorem.

Distributor (€len sité, spotiehitel, partner) — kazdy, kdo si koupi Startovaci soupravu, vypIni a podepiSe Distributorskou smlouvu OKG;
m(iZe nakupovat vyrobky OKG se slevou, tzn. za velkoobchodni cenu.

Startovaci souprava 0KG — skladd se z Distributorské smlouvy OKG, karty distributora, Privodce distributora OKG, ceniku, zdkladnich
propaga¢nich material(i a 1ks vyrobku (uréeného OKG).

Maloohchodni cena — doporucend cena vyrobku, za kterou proddvd distributor zakaznikovi. Je uvedena v platném ceniku.
Velkoohchodni cena — cena, za kterou mohou nakoupit ¢lenové sité vyrobky OKG v distribucnim skladu nebo u svého sponzora.

Je uvedend v platném ceniku.

Sponzor — distributor, ktery zapoji dalSiho ¢lena do distribucni sité OKG.

Vrchni linie — skladd se ze sponzora a jeho sponzor(l vyse.

Spodni linie, sit— skladd se ze viech osob, kterym jste sponzorem, a kterym jsou oni sponzory.

Bodova hodnota vyrobku, objemové body — hodnota jednotlivych vyrobkl v bodech, kterd slouzi k urgenf vySky provizi a ureni riiznych
vykonnych pozic.

Osobni objem, osobni nakup (0s0) — celkové mnoZstvi vyrobkd, které distributor nakoupil na své registracni ¢islo v kalendarnim mésici.
Jednotka: objemové body.

Tymovy obhjem (T0) — soucet osobniho objemu distributora a osobnich objem( vSech distributor( v jeho siti za kalenddfni mésic. Do tymového
objemu se NEzahrnuje Royalty objem, tj. tymové objemy distributor(i ve spodni linii na pozici Vedouci Konzultant (a vyse).

Jednotka: objemové body.

Royalty ohjem (RO) — soucet tymovych objem( distributor(i ve spodnf linii na pozici Vedouci Konzultant (a vy3e). Jednotka: objemové body.
Skupinovy objem, celkovy objem (S0) organizace — soucet tymového a Royalty objemu distributora.

UdrZovaci objem (U0) — minimaini objem bodd (TO, RO) nutny k ziskani odmén (provizi, hloubkového a manazerského bonusu) na zakladé
dosaZené pozice.

Urovei, linie — fada distributor(i sponzorovand jednim distributorem.
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Generace — nemusi byt totoZnd s pojmem linie (Grover); do Sitky je neomezena a do hloubky je omezena 1. distributorem, ktery spini minimdini
0sobnf objem 100 bodd.

Provize — odména distributor(im z obratu 1.—4. generace.

Hloubkovy honus — odména distributoriim na pozici Vedoucf Konzultant z obratu od 5. generace; hloubkovy bonus = 9 %; rozmezf hloubkového
bonusu zavisi na postaveni Vedoucich Konzultantd v hloubce. (Hloubkovy bonus: VK =1 %, M =3 %, VM =9 %, VkM =9 %, GM = 9 %).
Manazersky honus — odména distributor(im na pozici Manazer z obratu od 6. generace; manazersky bonus = 1 — 9%:; rozmezi generact

a procent manazerského bonusu zavisi na postaveni Vedoucich Konzultantd a ManaZer v hloubce.

Rekvalifikacni obdohi — obdobi od 1. 3. do 28. 2. (popf. 29. 2.) nasledujiciho roku

JAK ZACIT?

B Objednejte si a zakupte Startovaci soupravu OKG.

bud’1. u distributora OKG, ktery se timto stane Vasim sponzorem. Pe¢livé vypliite a podepiste formuld¥ Zadost o registraci distributora, obsahujici
Distributorskou smlouvu OKG. Odevzdejte nebo zaSlete bily exemplar (original) na adresu sidla spolecnosti OKG, 1. kopii predejte sponzorovi,

2. kopie z{istava Zadateli (Vam).

neho 2. piimo u OKG (ON-LINE). Pro dspéSnou registraci on-line musite znat jméno, registracni Cislo a e-mail Vaseho sponzora, tzn. registracnf
(daje Cloveka, od kterého jste se 0 nds dozvedeli.

m V okamZiku piijeti Z&dosti o registraci distributora a zaevidovani Distributorské smlouvy OKG spoleénosti OKG se stévate ¢lenem sité OKG.

0d této chvile mlZete od sponzora nebo z distribuéniho skladu nakupovat vyrobky OKG se slevou pro sebe i pro dalSf distribuci a méte vSechna
prdva a povinnosti distributora OKG. Podpisem Distributorské smlouvy OKG nevznikd Zadateli (Vdm) povinnost vykondvat obchodni ¢innost.

6/28 Veskeré reprodukovani Casti nebo celé této publikace je bez pisemného souhlasu 0.K.G., s.r.0. prisné zakdzdno.



CESTA VEDOUCI K USPECHU

PouZivejte vyrobky, abyste ziskali své vlastni zkuSenosti. ZkuSenosti s vyrobky jsou zakladem dspéchu v tomto podnikdni. Lépe je poznate
a pii setkdni s Vasim potencialnim klientem budete diivéryhodni. Ziskdte vy$Si Sance na spéch!

2. DELTE SE 0 SVE ZKUSENOSTI SE SVYM OKOLIM

Va3 Uspéch je pifmo timérny mnoZstvi obchodnich rozhovord, které uskutecnite. Sestavte seznam VaSich zndmych a napiste kazdého, koho znate
(rodice, syn, dcera, tchan, tchyné, sourozenci, stryc, teta, Svagr, Svagrovd, bratranec, sestrenice, préatelé, zndmi, spoluZdci, rodiée kamaradd

a spoluzakd, spolupracovnici, Gfednici, manaZefi, obchodnf zastupci, Zivnostnici, notaf, pravnici, icetni, dai. poradci, majitelé firem, Iékari,
obchody s potravinami, kvétinarstvi, holi, kosmeticka, feznik, zelenina, autoskola, Cerpaci stanice, opravafi, mechanici, zndmi ze svého volného
Casu — fotbal, tenis, hokej, hudba, fotografovani, ...). VyuZijte kazdé situace a mluvte nadSené o vyrobcich a podnikatelské prileZitosti. Tim nejlépe
prispéjete k riistu VaSeho podnikani. Neobavejte se, 7e budete zpocatku neobratni. To, co fikéte, je sice dlleZité, ale mnohem dileZitéjsi je, jaky
mate vztah k tomu, co Tikate! Kazdy clovek je potencidlni klient i distributor. MoZna uZ ted vite, na koho se obratite. Dejte se do toho!

3. NAVSTEVUJTE OBCHODNi SETKANI A VSECHNY SEMINARE
Semindre a obchodni setkani distributor( jsou velmi cennym zdrojem informaci a védomosti. Je to prileZitost potkat GspéSné distributory a lidry
spolecnosti. Seminare Vam pomohou zlep$it Vase dovednosti. NezmeSkejte jedinou moZnost, kdy se miZete naugit néco nového.

4. SIRTE POZITIVNi VLIV A ROZVIiJEJTE VLASTNI POZITIVNI MYSLENi, POSTOJE.
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,Zlata pravidla“ VASI CESTY

Nezapomeiite, 7e 90 % Vaseho spchu pramenf z Vasi motivace, tedy z Vaseho PROC. Pamatujte, Ze pokud Vase PROC je dostatetné silng,
pak JAK je jednoduché. Mate-li vSak dosahnout svych cild, musite je nejprve presné urcit. Zapiste si je. Ujistéte se, Ze jsou konkrétni, méfitelné
a dosazitelng.

Objednejte si vyrobky pro Vasi potiebu a dalSi distribuci.

Distributor, ktery nepouZiva vyrobky, je nebude schopny distribuovat.

NapiSte seznam potencidlnich klientdi a distributord.

Sestavte si plan VaSich aktivit, spole¢né se sponzorem.

Utastnéte se obchodnich setkani, seminar(i, konferenc.

Budte v neustalém kontaktu se sponzorem a lidry Vasi vrchnf linie.

Denné se nauéte néco nového.

VaSe podnikani se bude rozvijet tak rychle, jako Vy sami.

UdrZujte vSe v jednoduchosti.

Budte nad3eni a bavte se.

Budte trp&livi a vytrvali.
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MARKETINGOVY PLAN

21. stoleti je v ekonomice charakterizované jako stoleti ,globalizace”. Tato tzv. globalizace je nositelem pozitivnich, ale i negativnich znakd.
Negativné piisobi na zvySovani nezaméstnanosti, avsak pozitivni je, Ze snizuje ceny, zvySuje kupni silu obyvatelstva. V tomto sméru, v diisledku
globalni produkce, se nadndrodni spolecnosti vzdaluji od konecného spotiebitele. Odbourava se tradicni Struktura obchodu, coZ povede v blizké
budoucnosti i k zaniku vétsiny velkoobchod( i maloobchodnich prodejen.

Jiny fenomendini ekonomicky model 21. stoleti je tzv. , Sitovy marketing“. Doplriuje predchozi model globalizace a dokonce fesi jeho negativni
atributy! Je to ekonomicky model 3. tisicileti!

SniZuje nezaméstnanost, zvySuje prosperitu ndroda, podporuje svobodné podnikani, ma pozitivni vliv na riist osobnosti jednotlivce. Na rozdil od
nadnarodnich spolecnosti, které se vzdaluji od konecného spotrebitele, je sitovy marketing zaloZen na individudinim pristupu k zakaznikovi. SniZuje
cenu vyrobku, diky jednoduché koncepci , distributor — zakaznik”. Odbouravaji se tedy tradicni meziclanky (nakladnd reklama, vydaje za skladovani,
marZe velkoobchodnich firem, budovani drahych provozoven atd.) a naopak usetiené financni prostiedky plynou na vyvoj a vyzkum vyrobkil

a provize distributordm.

Definice sitového marketingu je velmi jednoducha: je to distribuce zboZi pres dobre fungujici mezilidské vztahy. Ano, nejdiileZitéjsim faktorem
je clovék. Jedinég clovék se milZe délit o zkuSenosti s vyrobky, své znalosti. Jediné on milZe poskytnout kvalitni ,zakaznicky servis“ a nadchnout
Zakaznika pro vyrobky.

Tento systém dovoluje kaZzdému Cloveku odstartovat své podnikani, nezavisle na socidlnim postaveni, vzdélani, predchozich zkuSenostech, pohlavi,
rase, véku, politickém, ¢i naboZenském presvédieni. Zadni nad¥izeni ani podiizeni. V soucasném svété neexistuje podnikéni, které by respektovalo
svobodu jednotlivce tak, jako pravé sitovy marketing. Distributor md volbu kdy a kde bude pracovat, sam si zvoli;, jakym zpiisobem bude pracovat
a laké s kym bude spolupracovat!

Pro zacdtek neni tfeba velkych pocatecnich investic. Nemusi mit starost o vyvoj novych vyrobku, atestaci a schvalovani vyrobki, nenese Zadna
rizika, nemd starosti s reklamou, propagaci, materialy. Naopak — ma ,volné ruce a Gistou hlavu“ a miZe se plné vénovat své podnikatelské ¢innosti.
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Kazdy distributor vykonava svou innost v souladu se svym pianim a moZnostmi. Zpocatku miZe vénovat svému podnikani malé mnoZstvi
casu a pozagji, s rostoucim prijmem, miiZe investovat vice ¢asu nebo zacit plnohodnotnou profesionaini kariéru. Kromé primého prodeje, miZe
distributor privést nové zajemce o podnikani a tito maji stejnd prava a moZnosti.

Tato ¢ast prace se nazyva sponzorovani (podporovani). Sponzorovani umoZriuje distributorovi zvysit si sviij piijem, protoZe spoleénost vyplaci
takovému distributorovi provize z realizovanych nakup( distributord v jeho skupine.

Sitovy marketing zaznamenavd ve Svété obrovsky rozkvet. Za dobu své existence se stal jednim z nejrychleji rostoucich obord. Avsak historicky
nejvetsi expanze se ocekava v nasledujicich deseti letech!

Spolecnost OKG je Geskd moderni spolecnost kopirujici nejnovéjSi svétové trendy obchodu. Atraktivni vyrobky, moderni marketingovy plan, ktery
vyplaci nejvice provizi v historii sitového prodeje! Exkluzivni Skolici systém, poradenstvf prednich americkych expertli v oboru, odborné konzultace
svétove proslulych odbornik{i na osobni rozvoj a ,leadership*. Skvélé vedeni, dlouholeté zkuSenosti a praxe v oboru, to ve déla z OKG spole¢nost
budoucnosti, spolegnost 3. tisicileti.

Marketingovy plan OKG je zcela novy a moderni typ marketingového planu, patfici svym charakterem do skupiny ,stového marketingu*.

Je sestaven podle nejmoderngjSich ekonomickych trendd a praxe.

Marketingovy plan OKG je systém odmériovni, ktery davd distributorGim pfileZitost stat se Usp&Snymi. Je vyvdzené koncipovan, aby distributor byl
motivovdn jak pfi préci s klientem, tak pfi ziskdvani novych partnerdi a Skoleni novych distributord.

FinanCni ispéch jednotlivce zavisi pfedevsim na délce spoluprdce a samozigjmeé na tom, jak usilovné pracuje.
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Marketingovy plan OKG

poskytuje tfi zpiisoby dosazeni zisku:

m  Maloobchodni program — podporuje pfimy prodej a bezprostiedni praci s klienty. Zisk z prodeje je 40-50 % (z obratu bez DPH).
Distributor navic vydéldva 3-9 % ze svého osobniho objemu, v zdvislosti na odbérech.

m Velkoohchodni program — podporuje zdsobovanf distributord vyrobky svym sponzorem. Timto zplsobem sponzor vydglava az 10 %
z maloobchodni ceny vyrobkd.

m Podnikatelsky program — podporuje budovani organizaci distributord, jejich Skolenf a vytvareni jejich vlastnich organizaci. V tomto
piipadé mohou provize dosahnout vice nez 70 % z celkového obratu organizace, coZ je v souCasnosti pravdépodobné nejvice procent ze vSech
spolecnosti pracujicich v tomto primyslovém odvétvi.

MALOOBCHODNI PROGRAM

0 - 999bh...... 0%
100- 299.9h...... 3%
300- 599.9b...... 4%
600- 899.9hbh...... 5%
900-1199,9bh...... 6%
1200bavice ...... 9%
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Provize z osobniho objemu (maloobchodni program) se vypléci v rdmci mésiéniho vyactovani na zakladé souctu osobnich

nakup( realizovanych v kalenddrnim mésfci. VySe uvedend sleva v % se pridéluje na zakladg kumulovaného osobniho objemu pogitaného vzdy
od kalendafniho mésice, kdy distributor ziskal prvnich 100 osobnich bodd. Kumulovani osobnich bodi se poéita pouze z kalendarnich mésict,
kdy byl u distributora dosazen osobni objem min. 100 bodd.

Platnost dosazené slevy je vZdy 1 rok od mésice, kdy distributor ziskal prvnich 100 b.

VELKOOBCHODNI PROGRAM

NAKUP + ZDARMA

7ks + 1ks
10ks + 2ks

Velkoobchodni program Vam umoZiiuje ziskat vyrobky zdarma pfi jednordzovych ndkupech.
Zvysite si tak MO zisk az na 50 % a navic pfi prodeji distributor(im — spotrebitel(im,
ve Vasi spodni linii ziskdvéte az 10 % velkoobchodni (VO) zisk!

12/28 Veskeré reprodukovani Casti nebo celé této publikace je bez pisemného souhlasu 0.K.G., s.r.0. prisné zakdzdno.



|. gen.
Il gen.
Il gen.
V. gen.
V. gen.

VI. gen.

AP

PODNIKATELSKY PROGRAM

AP

K

K

VK

M

VM

VkM  GM

3%

6%

%

8%

9%

9%

9%

9%

9%

3%

6%

%

8%

9%

9%

9%

9%

9%

3%

6%

%

8%

9%

9%

9%

9%

9%

%

8%

9%

9%

9%

9%

9%

1%

3%
1%

Veskeré reprodukovdni ¢asti nebo celé této publikace je bez pisemného souhlasu 0.K.G., s.r.0. prisné zakazano.

9%
2-3%

9%
3-6%

9%
3-9%

HLOUBKOVY

PROVIZE

MANAZERSKY

BONUS

BONUS



Aktivni Partner (AP) - distributor, ktery ziskd 100-299,9 bodi Tymového objemu za kalendani mésic.

Ziskava: provizi 3 % (6 %)* z obratu 1. generace svého T0, 3 % (6 %)* z obratu 2. generace svého T0, 3 % (6 %)™ z obratu 3. generace svého TO.
* provizi 6 % ziskavd AP tehdy, ziska-li 300—-399,9 bod(i Tymového objemu za kalendarni mésic, pficemz min. vySe osobniho objemu je
100 bodd.

Konzultant (K) - distributor, ktery ziskd 400-499,9 bodti Tymového objemu za kalendarni mésic, pricemZ min. vy$e osobniho objemu je

100 bod(.

Ziskava: provizi 7 % (8 %)** z obratu 1. generace svého TO, 7 % (8 %)** z obratu 2. generace svého T0O, 7 % (8 %)** z obratu 3. generace
svého TO, 7 % (8 %)** z obratu 4. generace svého TQ. ** provizi 8 % ziskavd K tehdy, ziska-li 500—1199,9 bod{ Tymového objemu za
kalendarni mésic, pricemZ min. vy$e osobniho objemu je 100 bodd.

Vedouci Konzultant (VK) - distributor, ktery ziské 1200 bod(i Tymového objemu za kalenddini mésic, pricem min. vyse osobniho objemu

100 bod(.

VK KVALIFIKUJICI SE — distributor, ktery v daném kalendarnim mésfci spinil min. Tymovy objem 1200 bodd. Od prvniho dne pFistiho kalendarniho

mésice se stava PLNE KVALIFIKOVANYM VK.

Ziskava: provizi 9 % z obratu 1. generace, 9 % z obratu 2. generace, 9 % z obratu 3. generace, 9 % z obratu 4. generace + hloubkovy bonus 1 %
z obratu od 5. generace (pocitano ze svého Tymového objemu a Royalty objemu).

PLNE KVALIFIKOVANY VK musf pro ziskani provizi a hloubkového bonusu spinit min. 600 bodé Tymového objemu za kalendan mésic, pricem

min. vy$e osobniho objemu je 100 bod(. Jestlize Tymovy objem PLNE KVALIFIKOVANEHO VK za kalendafni mésic je nizsf nez 600 bodd, pak se

provize fidf rezimem kvalifikaci nizsich pozic (AP, K).
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MANAZERSKY TYM:

Manazer (M) - (RE)KVALIFIKACE: PLNE KVALIFIKOVANY VK, ktery ziska do 1. generace minimélng 2 VK béhem rekvalifikacniho obdobi.

0d prvniho dne piftiho kalenddfniho mésice se stava PLNE KVALIFIKOVANYM MANAZEREM.

Provize, hloubkovy honus a udrZovaci ohjem:

Ziskava: provizi 9% z obratu 1. generace, 9 % z obratu 2. generace, 9 % z obratu 3. generace, 9 % z obratu 4. generace + hloubkovy bonus 3 %

z obratu od 5. generace (pocitano z generaci svého Tymového objemu a Royalty objemu).

UdrZovaci objem: PLNE KVALIFIKOVANY M musf pro ziskani provizi a hloubkového bonusu splnit min. 300 bodd Tymového objemu
za kalenddtni mésic, pricem? min. vyse osobniho objemu je 100 bodd. Jestlize Tymovy objem PLNE KVALIFIKOVANEHO M
za kalendarni mésic je niz8i nez 300 bod(i, pak se odmény (provize) fidi rezimem kvalifikacf a odmén nizsich pozic (AP, K).

Manazersky honus a udrZovaci objem:

Ziskava: manaZersky bonus 1 % z obratu od 6. generace.

UdrZovaci objem: PLNE KVALIFIKOVANY M musf pro ziskani manazerského bonusu splnit min. 300 bodi Tymoveho objemu za kalendarni mésic,
pricemzZ min. vy3e osobniho objemu je 100 bodu. Jestlize Tymovy objem PLNE KVALIFIKOVANEHO M za kalendarni mésic
je nizsi neZ 100 bodd, pak se odmény fidf rezimem kvalifikace a odmén nizSich pozic (AP, K). Druhou podminkou pro ziskdni
maximalni vy$e manazerského bonusu je spinéni min. 4000 bod( Royalty objemu z 1.-3. generace za kalendaini mésic.

Vedouci Manazer (VM) - (RE)KVALIFIKACE: PLNE KVALIFIKOVANY VK, ktery ziska do 1. generace miniméing 5 VK bihem

rekvalifikacniho obdobf, tzn. M, ktery ziska do 1. generace minimdlné dalSi 3 nové VK, tj. celkem 5 VK béhem rekvalifikacniho obdobi. Od prvniho

dne prstino kalendafniho mésice se stéva PLNE KVALIFIKOVANYM VEDOUCIM MANAZEREM.

Provize, hloubkovy honus a udrZevaci ohjem:

Ziskava: provizi 9 % z obratu 1. generace, 9 % z obratu 2. generace, 9 % z obratu 3. generace, 9 % z obratu 4. generace + hloubkovy bonus 9 %

z obratu od 5. generace (pocitano z generaci svého Tymového objemu a Royalty objemu).

UdrZovaci objem: PLNE KVALIFIKOVANY VM musi pro ziskani provizf a hloubkového bonusu spinit min. 300 bodé Tymového objemu za kalendarni
mésic, pricem? min. vySe osobniho objemu je 100 bodd. Jestlize Tymovy objem PLNE KVALIFIKOVANEHO VM za kalendarni
mésic je niz8i nez 300 bod(, pak se odmény (provize) fidi rezimem kvalifikac a odmén nizsich pozic (AP, K).
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ManazZersky honus a udrZovaci objem:

Ziskava: manaZersky bonus 2—-3 % z obratu od 6. generace.

UdrZovaci objem: PLNE KVALIFIKOVANY VM musf pro ziskni manaZerského bonusu spinit min. 300 bodd Tymového objemu za kalendéni mésic,
pritemZ min. vy$e osobniho objemu je 100 bodd. Jestlize Tymovy objem PLNE KVALIFIKOVANEHO VM za kalenddini mésic
je nizSi nez 100 bodd, pak se odmény Fidf reZimem kvalifikace a odmén nizsich pozic (AP, K). Druhou podminkou pro ziskanf
maximdini vy$e manazerského bonusu je spinéni min. 7500 bod( Royalty objemu z 1.-3. generace za kalendafni mésic.

Vykonny Manazer (VkM) — PLNE KVALIFIKOVANY VK, ktery ziské do 1. generace minimaing 7 VK bghem rekvalifikatniho obdob.

0d prvniho dne piistino kalenddnino mésice se stava PLNE KVALIFIKOVANYM VYKONNYM MANAZEREM.

Provize, hloubkovy honus a udrzevaci ohjem:

Ziskava: provizi 9 % z obratu 1. generace, 9 % z obratu 2. generace, 9 % z obratu 3. generace, 9 % z obratu 4. generace + hloubkovy bonus 9 %

z obratu od 5. generace (pocitano z generaci svého Tymového objemu a Royalty objemu).

UdrZovaci objem: PLNE KVALIFIKOVANY VKM musi pro ziskdni provizi a hloubkového bonusu spinit min. 100 bod( Tymového objemu za
kalendaini mésic, pricem? min. vySe osobniho objemu je 100 bod(. Jestlize Tymovy objem PLNE KVALIFIKOVANEHO VkM za
kalenddrni mésic je niZsi neZ 100 bodd, pak se odmény (provize) fidi rezimem kvalifikace a odmén pozice Partner (P).

ManaZersky honus a udrZovaci objem:

Ziskava: manaZersky bonus 3-6 % z obratu od 6. generace.

UdrZovaci objem: PLNE KVALIFIKOVANY VKM musf pro ziskani manaZerského bonusu spinit min. 100 bod(i Tymového objemu za kalendarni
mésic, picem? min. vySe osobniho objemu je 100 bod(. Jestlize Tymovy objem PLNE KVALIFIKOVANEHO VkM za kalendarni
mésic je nizs nez 100 bodd, pak se odmény Fidi reZimem kvalifikace a odmén pozice Partner (P). Druhou podminkou pro ziskanf
maximalni vySe manaZerského bonusu je spinéni min. 11000 bod( Royalty objemu z 1.—3. generace za kalendaini mésic.

Generalni manaZer (GIM) - PLNE KVALIFIKOVANY VK, ktery ziskd do 1. generace minimélng 9 VK bihem rekvalifikatniho obdobr.

Od prvniho dne pfistiho kalenddrniho mésice se stdvd PLNE KVALIFIKOVANYM GENERALNIM MANAZEREM.

Provize, hloubkovy honus a udrZzevaci ohjem:

Ziskava: provizi 9 % z obratu 1. generace, 9 % z obratu 2. generace, 9 % z obratu 3. generace, 9 % z obratu 4. generace + hloubkovy bonus 9 %
z obratu od 5. generace (po¢itano z generaci svého Tymového objemu a Royalty objemu).

UdrZovaci objem: PLNE KVALIFIKOVANY GM musf pro ziskani provizi a hloubkového bonusu spinit min. 100 bodé Tymového objemu za kalendérni
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mésfc, pritemZ min. vySe osobniho objemu je 100 bodd. Jestlize Tymovy objem PLNE KVALIFIKOVANEHO GM za kalendéini
mésic je niz8i nez 100 bod(, pak se odmény (provize) fidi reZimem kvalifikace a odmén pozice Partner (P).

ManaZersky honus a udrZovaci objem:

Ziskava: manaZersky bonus 3-9 % z obratu od 6. generace.

UdrZovaci objem: PLNE KVALIFIKOVANY GM musi pro ziskani manazerského bonusu splnit min. 100 bodd Tymového objemu za kalendarni
mésic, pricem? min. vyde osobniho objemu je 100 bodd. Jestlize Tymovy objem PLNE KVALIFIKOVANEHO GM za kalendarni
mésic je nizSi nez 100 boddl, pak se odmény Fidi rezimem kvalifikace a odmén pozice Partner (P). Druhou podminkou pro ziskani
maximalni vySe manaZerského bonusu je splnéni min. 15000 bod( Royalty objemu z 1.—3. generace za kalendarni mésic.

REKVALIFIKACE VK - pro udr7en pozice VK je nutna rekvalifikace v alespofi jednom z mésicii rekvalifikacniho obdobi — 1200 bodd TO —

a to vzdy nejpozdéji k poslednimu dni v mésici tnoru. Kvalifikace je tedy platna 1 rok od kvalifikace + obdobi do konce rekvalifikacniho obdob.

P¥. 1: Pokud se distributor kvalifikuje na pozici VK v mésfci tinoru, pak PLNE KVALIFIKOVANYM VK je od 1. bfezna. Jeho pozice plati do konce tinora
ndsledujiciho roku. )

P¥. 2: Pokud se distributor kvalifikuje na pozici VK v mésfci kvétnu, pak PLNE KVALIFIKOVANYM VK je od 1. &ervna. Jeho pozice plati do konce
kvétna nasledujiciho roku + do konce tnora dalSiho roku. o

Pokud se distributor nerekvalifikuje, ztraci pozici VK a ziskdva pozici dle svého Tymového objemu. Pokud je ¢lenem MANAZERSKEHO TYMU, ztraci

tim také kvalifikaci do MANAZERSKEHO TYMU.

Pokud se distributor nerekvalifikuje k poslednimu dni v mésici inoru, ztréci pozici VK a s ni i svoji spodni linii distributor( kvalifikovanych na pozici

VK (a vy3e), véetné jejich distributor(l patficich do jejich skupiny. Tyto jeho spodni linie budou pfipojeny automaticky k prvnimu sponzorovi, je7 je

pIné kvalifikovanym VK.

REKVALIFIKACE MANAZERSKEHO TYMU - pro platnost &lenstvi v MANAZERSKEM TYMU je nutnd rekvalifikace dosaZené pozice

v rekvalifika&nim obdobf — a to vZdy nejpozdgji k poslednimu dni v mésfci dnoru. Clenstvi je tedy platné 1 rok od kvalifikace + obdobf do konce

rekvalifikacniho obdobi.

PT. Pokud se distributor kvalifikuje na pozici M v mésici lednu, pak jeho pozice plati do konce dnora nasledujiciho roku. Pokud se kvalifikuje v mésici
breznu, platf jeho pozice do konce bfezna nasledujiciho roku + do konce tnora dalSiho roku.

Jestlize distributor nerekvalifikuje, ziskava pozici dle svého Tymového objemu.
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ROYAL CLUB OKG

Kdo je Clenem Royal clubu?
W Distributor, ktery jednorazové nakoupi zboZi v hodnotg 100 bod( a béhem nésledujicich 7 dnd (avSak nejpozdéji do konce kalendarniho
mésice) ziskd alespori 3 AP do své 1. generace. MoZnost kvalifikace do Royal clubu je limitovdna 3 mésici od data registrace.

Vyhody €lend Royal clubu:
Zajimavy zisk za krétkou dobu
PrestiZ mezi ostatnimi distributory
Zvlastni oceriovani na uddlostech OKG
Utast na spolecenskych udalostech
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OBJEDNAVKY, NAKUP, REKLAMACE

Kazdy distributor OKG miZe objednavat a nakupovat vyrobky, propagacni materidly a dal$f zbozi OKG pouze piimo od OKG nebo od své vrchni
linie.

B piimym nakupem v distribuénim skladu OKG

B prostrednictvim Zasilkové sluzby OKG (objednavky v e-shopu, e-mailem, telefonicky)

W ndkupem u svého sponzora

Je odpovédnosti distributora zkontrolovat pfi prevzeti zboZi, které nakoupil od OKG za velkoobchodnf cenu. ZboZi miiZe distributor reklamovat

z dlvod(, které nebyly zjevné pi prevzeti zboZi. Ddvodem k reklamaci neni vada zplisobend neSetrnou prepravou a manipulaci nebo nespravnym
skladovanim zboZi distributorem nebo jeho zakaznikem. Dlivodem k reklamaci nejsou Skody a disledky zp(isobené nespravnym pouzivanim
vyrobk{*.

* \iyrobky z divize ,péCe 0 zdravi a krasu“ nejsou uréeny k 1é¢ent zdravotnich poruch nebo k Iékafskym Ggeldm. Jsou vyrobeny za ticelem
pfiznivého ovlivnéni organismu s cilem podpory zdravi. Dopliiky stravy OKG v Zddném pfipadé nenahrazuji Iéky a nejsou urCeny jako ndhrada
vyvazené a pestré stravy. Vysledky, jakych Ize pfi pouZivani vyrobk( OKG dosahnout, jsou individudini a zavislé na fadg faktord, a proto je
spolecnost OKG negarantuje. OKG nerugf za ndsledky vyplyvajici z nespravného pouZiti vyrobkd.
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PRAVIDLA A ETIKA

¢lenstvi

Tato pravidla chovdnf byla vypracovdna za Gtelem vymezeni prav a odpovédnosti distributor(i mezi sebou a ve vztahu k OKG.
OKG md zajem vybudovat dobré obchodni vztahy a souCasné zachovavat pravo kazdého distributora na svobodné a nezavislé podnikdni.

Cinnost kazdého distributora OKG primo nebo nepfimo ovliviiuje také podnikéni dal3ich distributord.

W Kazdy, kdo se chce stat nezdvislym distributorem, musf byt starsi 18 let.

B Distributorem se nesmi stat firma — pravnickd osoba.

B Cizi statni pfisluSnici se mohou stat Cleny sité OKG. Jsou vSak povinni dodrZovat veSkeré platné zakony a dariové pfedpisy zemé, ve které
vyvijeji svoji ¢innost.

B ManZelé, ktefi se chigji stat distributory, mohou spole¢né pracovat na jedno registracni ¢islo. Jejich ¢lenstvi bude evidovano pod jednim
sponzorem. Dojde-1i k sfiatku mezi dvéma distributory, musi se jeden z paru vzdat svého Clenstvi a stat se partnerem toho druhého. Je-li v3ak
jeden z nich na pozici manazer a vyse, mohou si ponechat oddélené ¢lenstvi a kazdy z nich zdistane ve své plvodnf sponzorske siti.

W Prijetim Z4dosti o registraci distributora a zaevidovanim Distributorské smlouvy OKG spolecnosti OKG se Zadatel stévé radnym distributorem
(Clenem sité) OKG. Pokud se rozhodne vypovédét smlouvu (ukonCit své Clenstvi) pred uplynutim doby platnosti, musi spoleénosti OKG dorugit
pisemnou vypovéd. Poté, co OKG prijme tuto vypovéd, nevznika distributorovi narok na vraceni ¢astky uhrazené za Startovaci soupravu.
Distributor nebo jeho manZel(ka) mdZe poZadat o novou Distributorskou smlouvu OKG nejdfive po uplynuti Sesti mésicl od data, kdy OKG
obdrZelo predmétnou vypovéd.

B Pro pokryti administrativnich nakladd a udrZenf v informacnim systému OKG je poZadovan roéni obnovovaci poplatek, ktery prodluzuje
platnost registrace. Jeho vy3e je uvedena v platném ceniku OKG. Pokud distributor neuhradi obnovovaci registracni poplatek (1x rocné k datu
registrace), platnost jeho Distributorské smlouvy OKG (Elenstvi) zanika.

B JestliZe Clenstvi distributora zanikne, vSichni distributofi, které sponzoroval, pfechdzeji na nejblizSiho distributora v fadé nad nim.

20/28 Veskeré reprodukovani Casti nebo celé této publikace je bez pisemného souhlasu 0.K.G., s.r.0. prisné zakdzdno.



B Distributor je samostatny podnikatel, nenf zaméstnancem spolecnosti OKG. Provadi svoji obchodni ¢innost na vlastni naklady a odpovédnost,
odpovida za zdanéni svych prijmd.

W Provize vyplaci spolednost OKG tém distributordm, kte¥f ji odevzdali kopii svého Zivnostenského listu (plétci DPH navic odevzdaji osvédéent
0 registraci platce DPH s DIC). PH dodatetném odevzdani kopie Zivnostenského listu bude distributorovi provize vyplacena po mésfenf
uzaveérce toho mésice, kdy kopii odevzda.

m Pokud distributor nenf drZitelem Zivnostenského listu a vznikne mu nérok na provizi, pak tuto provizi neztréci. Spoletnost OKG mu ji vyplatf
souhrnné za viechny mésice, kdy mu vznikl na provizi narok, pokud odevzdé kopii Zivnostenského listu do konce kalendainiho roku — pokud
ne, narok na provizi zanikd.

m Distributor, ktery neni drZitelem Zivnostenského listu a vznikne mu narok na provizi, mé moznost obdrZet svoji provizi formou odpogtu pi
nakupu zbozi OKG.

W Distributor je povinen ohlasit OKG zruSeni i pozastaveni své Zivnosti.

W VSichni distributofi vyrobki OKG jsou nezavislymi podnikateli a Zadny distributor nesmi tvrdit nebo vyvolat domnénku, Ze je majitelem nebo
zaméstnancem spolecnosti OKG.

W /4dny distributor nesmi tvrdit nebo vyvolavat domn&nky, 7e existuj povoleni nebo uréend Gzemi pro ginnost distributora.

m Distributor nesmf vyuZit Zddné informace o Clenech své organizace (adresy, tel. &isla, e-maily apod.) k jakymkoliv prodejnim ¢i jinym
nabidkam. Distributor smi vyuZit téchto kontakt{ pouze k preddvani informaci, které se tykaji vyhradné spoluprédce s OKG.

B (Odpovédnosti kazdého distributora je fddng informovat spolecnost OKG o kazdém poruSeni pravidel chovani jiného distributora OKG v souladu
s postupem dle kapitoly ,PoruSenti pravidel chovani distributora a jeho nasledky"”.

W Prdva a povinnosti vyplyvajici z Distributorské smlouvy OKG se v pIném rozsahu vztahuji na pravni nastupce distributora.
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PRAVIDLA A ETIKA

sponzorovani

B Zakladni pozadavek

Sponzor musf byt fadnym distributorem.

m Skoleni

Sponzor je odpovédny za fddné proSkoleni vSech distributord, které sponzoruje. M(iZe vyhledat pomoc u svych sponzor(, ale primarné je
proSkoleni jeho odpovédnosti.

B Zména sponzorstvi

Zmény sponzorstvi OKG nepodporuje. Distributor nesmi prevést své Clenstvi od svého sponzora na jiného, pokud tak nenf ucingno na zdkladé
pisemného svoleni spolegnosti OKG a pisemného souhlasu jeho sponzora a dalSich dvou sponzor(i v fadé nad nim.

m Velkoohchodni ceny

Distributor se zavazuje dodrZovat velkoobchodni ceny stanovené spolecnosti OKG — pri prodeji distributortim ve své spodni linii.

B Ovliviiovani jinych distributori

Zadny distributor nesmi ovliviiovat jiného distributora, jemuZ neni sponzorem. Toto pravidlo zajituje trvalé respektovani prav viech sponzord.
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PRAVIDLA A ETIKA

propagace, vystavovani a prodeje vyrobkii

Nasledujici pravidla a predpisy se vztahuji na prodej a propagaci vyrobkl OKG. Jakékoliv porusent téchto pravidel miiZe vést k ukoncent ¢lenstvi.

B Nezavisli distributofi

Distributor je nezavislym podnikatelem, nikoliv zaméstnancem spolecnosti OKG.

B Obchodni nazvy, ochranné znamky, slogany, loga

Pokud nezdvisly distributor pouZije pfi jakékoli vlastni propagaci vyrobkil OKG a podnikatelské pfileZitosti OKG obchodni ndzvy, ochranné zndmky,
slogany nebo loga spolecnosti OKG nebo nazvy a popisy vyrobk(i spolecnosti OKG nebo textové materidly prevzaté z webovych strének nebo

z jinych propagacnich materidld OKG, mé pravo pouZit je pouze po dobu platnosti Distributorské smlouvy OKG a jediné bez Gprav a vkladani
zmén zkreslujicich podstatu jmenovanych materiald. Musi vZdy sougasné s tim uvést i titul ,nezavisly distributor”, ,nezdvisly partner”, ,nezavisly
poradce”, ,nezavisly obchodnik” nebo ,nezavisly obchodni partner. Navic mliZe uvést i dosaZenou pozici — dle marketingového planu.

Je povinnosti kazdého distributora OKG uvadeét pfi kazdé svoji ,medidlni prezentaci, inzerci apod. (tzn. na internetu, v periodickych tiskovindch
a jinych prostiedcich masové komunikace) svoje jméno, prijmeni i registracni ¢islo distributora.

m Klamava tvrzeni nebo reklama

Nezdvisly distributor smi pfi propagaci uvadét zkusenosti a vysledky jinych uZivatel( vyrobk OKG, nesmi vSak v Zadné formé (ani pisemné, ani
slovni) pouZit jakékoliv tvrzeni, tykajici se 166eni nemoci pomoci vyrobk(i OKG.

B Prodej a vystavovani vyrobkii

Vyrobky OKG se nesmi prodavat ve velkoobchodnich ani maloobchodnich zafizenich (v prodejndch, v Iékarndch apod.). Vystavovat vyrobky OKG
smi pouze fadné proSkoleny distributor, ktery podd GpIné informace a zaruci kompletni zakaznicky servis kazdému klientovi.
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m Prodejni nabidky

Z&dny distributor nesmf nabizet produkty OKG s uvedenim IZivych a nepresnych tdajti o ceng, kategorii, kvalité, Ggincich a moznostech ziskéni
produktu.

Vinzerci (letaky, internet, noviny, asopisy a jind média) smi distributor OKG inzerovat pouze maloobchodnf ceny vyrobki OKG, uvedené

v aktudlnim platném ceniku spolecnosti OKG. Spolecnost OKG povazuje za povolenou inzerci uvadét ,slevu 40 — 50%"“ za predpokladu, Ze

z inzerdtu bude zcela zfejmé, Ze je tato sleva urtena pouze registrovanym distributordim OKG. Inzerce velkoobchodnich cen vyrobkd OKG je
povazovana za nepovolenou.

V medidinf prezentaci (inzeraty, webové stranky, denni tisk. ..) se NESMI v jakékoliv formé uvadgt nebo prezentovat AKCE. Akcemi se rozumi
veSkeré nabidky, prohldSeni a tvrzeni, které zvyhodiuji koupi (prodej) v porovndni s cenami pevné stanovenymi spolecnosti OKG (,ddrek/darky
zdarma®, ,penize zpét*, ,sleva“, ,akeni cena”, ,vyrobek zdarma“, ... apod.). Pokud distributor OKG inzeruje na aukcich, pak minimalni vyvoldvact
cena musi byt rovna maloobchodni (MO) cené vyrobk(i OKG, uvedené v aktualnim platném ceniku spolegnosti OKG.

m Nezakonné praktiky

Z&dny distributor nesmi pouzivat pfi distribuci produktd OKG podvodnych nebo nezakonnych prodejnich praktik, které jsou v rozporu s mistnimi
pravnimi predpisy a nafizenimi.

® Maloobchodni ceny

Distributor nesmi proddvat vyrobky OKG za nizsf maloobchodni ceny, neZ stanovila spolecnost OKG ve svém aktudlnim platném ceniku.

B Reklamace a stiznosti zakaznikii

Kazdy distributor musf v souladu s pravnimi predpisy okamyZité a takiné preSetfit kazdou reklamaci nebo stiznost zdkaznika a podle danych
okolnosti musf zajistit a vykonat vSechny vhodné a nutné dkony k napravé chyb a nedostatk(i, a to v co nejkrat$i moZné dobg.

H Prodej

Kazdy distributor musf pfi prodeji vyrobku prokdzat, Ze je distributorem OKG (s platnou registraci), musi predat zakaznikovi vypInénou prodejku (se
svym jménem a registratnim Cislem), je zodpovédny za podani dpinych informaci kazdému klientovi a je povinen zajistit mu kompletni zakaznicky
SEIVis.

H Metody prodeje

Z&dny distributor nesmf pouZivat nétlakové prodejni metody, ale vZdy musi vystupovat taking a uvézlivé. KaZdd nabidka vyrobkd OKG mus byt
(pInd a pravdivd, véetné informaci o zplsobu pouZivani a vSech upozornénf uvedenych v ndvodech.

24/28 Veskeré reprodukovani Casti nebo celé této publikace je bez pisemného souhlasu 0.K.G., s.r.0. prisné zakdzdno.



PRAVIDLA A ETIKA

pro praci distributorii v siti Internet

Prava distributorti OKG

Distributor OKG mé pravo:

B Samostatng nebo s pomoci tretich osob volné vytvaret webové dokumenty (webové stranky) a umistovat je v siti Internet. Webovym
dokumentem se rozumi jakykoliv elektronicky dokument dostupny pro obeznamovani v siti Internet.

B PouZivat pfi vzhledové Upravé svych webovych stranek logo spolecnosti OKG, ndzvy a popisy vyrobk{ spolecnosti, textové materidly prevzaté
z webovych stranek spolecnosti — a to bez tprav a vkladdni zmén zkreslujicich podstatu jmenovanych materialdl.

B Distributor md pravo umistit na svém webu odvoldni na webové stranky spolecnosti pro uzavieni distributorské smlouvy se spolecnosti OKG.
Uzavrit distributorskou smlouvu Ize pouze z oficidlnich webovych stranek spolecnosti OKG.

B \Volné diskutovat na férech, chatech, konferencich, meetingovych knihach, seznamech zprav apod. jakychkoliv webdi o vyrobcich spole¢nosti,
vyjadrovat svij ndzor o jejich prvcich, podminkach a vysledcich pri pouzivani a také tispé&sich pri dodrZovani zavaznych pravidel pro tato fora,
chaty, konference, meetingové knihy, seznamy zprdv atd.

W PoufZivat pfi pfipravé své weboveé prezentace odvoldni na webové stranky spolecnosti OKG.

Povinnosti distributorti OKG

Distributor OKG je pavinen:

B Na titulnf strang webu uvést zfetelnym a jasnym zplisobem piislusnost webu nezavislému distributorovi OKG s uvedenim jména, prijmeni
aregistracniho ¢isla. Je povinnosti uvadgt pfi kazdé svoji ,medialni prezentaci®, inzerci apod. (tzn. na internetu, v periodickych tiskovinach
a jinych prostredcich masové komunikace) svoje jméno, prijmeni i registracni ¢islo.

B Pred umisténim webu v siti Internet v&as zaslat textové materidly a obrazky webu na adresu spolegnosti OKG k posouzeni, zda odpovidaji vsem
ndleZitostem stanovenym spolegnosti OKG. Umisténi material(i v siti Internet pfed ziskdnim pisemného souhlasu spoleénosti neni dovoleno.
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V pfipadé zaméru umistit informace v jiném neZ Ceském jazyce je distributor povinen priloZit k posilanému materidlu Uplny pieklad do Ceského
jazyka pfi zachovani struktury a dpravy podle verze v jazyce, ve které budou tyto informaci umistény na webu.

PFi pripravé webovych dokumentli pouZivajicich jakékoli textové grafické materialy pouZité z webu spoleénosti OKG (webovych stranek
distributor spolecnosti) umistit na kazdém webovém dokumentu obsahujicim prevzaté informace nasleduijici vétu: ,Materidl pro tuto stranku
byl prevzat z webu spolecnosti 0.K.G., s.r.0. (webu nezdvislého distributora OKG a jeho jméno a piijmeni)”.

Distributor nemd pravo osvojovat si design, jeho prvky ¢i vSeobecnou mySlenku webu www.okg-family.cz, ani ostatnich webdi

spolecnosti OKG.

Distributor nema prévo registrovat a pouzivat doménu(y) obsahujici znéni ochrannych znamek spolecnosti OKG, ani doménu zaménitelnou

s nékterou z ochrannych zndmek spolecnosti OKG. Pokud distributor takovou doménu vlastni, je povinen ji bezliplatné pfevést na
spolecnost OKG.

Kontrolovat svoji reklamu, inzerci a obsah svych webt v priibéhu pouZivani, aby textové i grafické informace vzdy odpovidaly etice OKG.
Etickym normam OKG neodpovidd umisténi inzerce apod. na webovych strankdch obsahujicich v dané zemi legislativou zakdzand vyobrazeni
nebo na webech propagujicich nasili, rozsifujicich pornografii a erotiku, hazardni hry apod.

Distributor nema prévo zabyvat se nepovolenym masovym rozesilanim prostrednictvim elektronické poSty (SPAM) bez ohledu na charakter
rozesilanych informaci.

Pravidelné kontrolovat obsah knih navstév, for, chatll na svych webovych strankdch a okamZité odstranit informace, které jsou v rozporu

s etickymi normami spolecnosti OKG a nebo kieré poskozuji jeji dobré jméno.

Distributor se musi chovat uctivé ke spolegnosti OKG, jejim vyrobkim a leader(im a nedopustit Zadna vyjddreni a postupy poSkozujici dobré
jméno spolecnosti OKG.

Distributor nema pravo pouZivat své webové stranky pro ziskdni pijmu, ktery nenf stanoven marketingovym planem spolecnosti OKG.
Webové stranky vSech distributorli musf byt v souladu s ,PRAVIDLY A ETIKOU“ podle Privodce distributora OKG.

Odpovédnost
Distributofi poruSujici fad ¢innosti stanoveny timto dokumentem jsou odpovédni dle podepsané Distributorské smlouvy OKG, a také podle
Géinnych obcanskoprdvnich, obchodnépravnich, spravnépravnich i trestnépravnich predpist.
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PORU§ENi praviflel chovani distributora
A jeno NASLEDKY

1. OKG ma prdvo odstoupit od Distributorské smlouvy OKG, jestliZe distributor pfes upozornéni nedodrZuje sjednané podminky. Toto upozornéni
OKG ozndmi distributorovi nejdrive telefonicky nebo e-mailem a poté pisemné s tim, Ze je distributor povinen napravit zjisténé nedostatky ve (it
15 dnii od obdrZeni pissmného upozornéni. V pfipadé marného uplynuti této Ihity md OKG prdvo od Distributorské smlouvy odstoupit. Odstoupent
je acinné dnem doruceni pisemného oznameni o odstoupeni od smlouvy druhé strané smlouvy. V pfipadg, Ze oznameni o odstoupeni nepodari
dorugit z dlivodi na strang distributora (napr. neprebird zasilku), povazuje se za den doruceni 3.den po marném uplynutf [hity pro dorucenf
(uloZeni na posté). Vzdjemnd pInéni poskytnutd stranami smlouvy pfed odstoupenim od smlouvy se nevraci a distributor je povinen napravit
ZjiSténé nedostatky a uhradit cenu zboZi a sluzeb poskytnutych spolecnosti OKG pfed odstoupenim od smlouvy.

2. Pokud distributor zjisti poruSeni pravidel jinym distributorem, je v zajmu jeho i ostatnich distributorl dodrZet tento postup:

a) Informovat dotyéného o tomto poruseni a poruseni pravidla s nim projednat. Upozornit na porusené pravidlo a vysvétlit, jaké mélo byt

spravné chovani. K vétsiné poruSenf pravidel dochazi v dlisledku nedostatecného porozuméni (obvykle se vyjasni diskusi). Pokud ,distributor —
poruSovatel” pochopi pravidlo a podfidi se mu, tehdy nenf nutné informovat OKG, av3ak distributor by mél o tomto uvédomit svého sponzora.

b) JestliZe ,distributor — poruSovatel” naznacf chovanim, Ze nechce nebo odmitd spolupracovat, tehdy distributor sdéli OKG podstatu stiznosti:
jména, adresy a telefony vSech zicastnénych osob, atd. Pisemnd stiznost musi byt podepsand oznamuijicim distributorem. Anonymni stiznosti
nebudou podkladem pro postup spolecnosti OKG proti ,distributorovi — poruSovateli“. | po odeslani pisemné stiznosti je treba, aby distributor
udrzoval kontakt s , distributorem — poruSovatelem* a sdgloval OKG nastalé zmény. NejvySSi péci je nutné vénovat presnosti a pravdivosti stiznosti.
Védomé nepravdiva stiznost je poruSenim pravidel chovani. OKG pokladd vSechny stiZnosti za piisné divérné.
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Nasledky porusSeni pravidel:

1. DoCasné pozastaveni ¢lenstvi a docasnd ztrata vyhod vyplyvajicich z Clenstvi (slevy, provize atd.) — dokud nedojde k napravé.
2. Pokud nedojde k ndpravé, miZe OKG jednostranné vypovédgt Distributorskou smlouvu OKG z ddvodu porusenf jejich podminek distributorem.
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Privodce distributora platny od 1. 3. 2010.



